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Chapitre I : Introduction au financement du commerce international
1. Le concept et l’importance du FCI :
Le commerce international est une discipline qui concerne les opérations d’achat et de vente des marchandises réalisés entre espaces économiques nationaux, il s’agit d’un aspect plus dynamique dans ce sens que tout ce qui est produit quelque part est vendu, et consommé ailleurs. Il est divisé en commerce, d’importation, d’exportation et du transit.
Le commerce international est défini par l’ensemble des échanges de biens et de services entre une économie et le reste du monde. Dans le sens nation-étranger c’est l’exportation. Dans le sens étranger-nation c’est l’importation.
Pour faciliter les échanges, le financement du commerce international est un outil indispensable, ou un élément central du bon fonctionnement du commerce mondial caractérisé par des chaînes de production fragmentées au niveau international. Il y a lieu à signaler, l'OMC estime qu'entre 80 et 90% du commerce mondial dépend du financement du commerce sous forme de crédit commercial ou d'assurance. Un meilleur accès au financement du commerce, notamment dans les pays les moins avancés (PMA) pourrait permettre aux entreprises de disposer des outils financiers nécessaires pour participer au commerce national, régional ou mondial.
En effet, le financement du CI fournit, d’une part, le crédit, les garanties de paiement et l'assurance nécessaires pour faciliter le paiement des marchandises ou des services à des conditions qui satisfont à la fois l'exportateur et l'importateur, et de l’autre part, les instruments et les pratiques pour aider les entreprises à maitrises leurs risques internationaux. 
Le FCI réduit non seulement les risques associés au commerce pour les entreprises, mais améliore également leur trésorerie, leur permettant ainsi d'accéder à de nouveaux marchés. Selon des recherches du Forum économique mondial (FEM), le manque d'accès au financement du commerce est l'un des principaux obstacles internes à la capacité commerciale d'un pays, avec le transport et la logistique. En l'absence de financement du commerce, de nombreuses petites entreprises ne peuvent pas commercer et être compétitives.
A noter, les instruments financiers utilisés par les exportateurs et importateurs sont nombreux comme : les lettres de crédit ou crédits documentaires, assurances, crédits fournisseurs, factoring... Les principaux acteurs de ce marché sont d'une part les entreprises elles-mêmes (via des transactions liées à des opérations de trésorerie), les banques privées ainsi que les assureurs et d'autre part des agences publiques ou semi-publiques telles que les agences de crédit export ou les banques régionales de développement. 
Ce financement prend, en général, la forme d'instruments à court terme, considérés comme peu risqués, recouvrables et remboursés à leur valeur nominale. Une distinction existe cependant entre le financement du commerce de court terme, principalement destiné aux échanges de matières premières, de biens intermédiaires ou de consommation, et le financement de moyen terme, destiné au financement de projets ou d'échanges de biens d'équipement. 

2. Les déterminants du FCI :
Les déterminants de FCI sont des facteurs qui influencent la manière dont les transactions commerciales internationales sont financées. De ce fait, il important de présenter les principaux déterminants de FCI qui peuvent varier en fonction des pays, des entreprises, des transactions spécifiques et des secteurs. Voici quelques-uns des déterminants clés :
· La capacité financière de l’acheteur et du vendeur :
La solvabilité des parties impliquées est un facteur crucial. Les banques et les institutions financières tiendront compte de la capacité de l’acheteur à payer et de la crédibilité du vendeur.
La capacité financière joue donc un rôle clé dans la façon dont les transactions internationales sont financées. Elle peut influencer les conditions de paiement, les garanties nécessaires et les coûts associés au financement, ce qui à son tour peut avoir un impact sur la décision du financement. A titre d’exemples :
-
· Disponibilités des ressources financières :
La disponibilité des capitaux propres ou des lignes de crédits peut influencer le choix du mode de financement. De ce fait, les entreprises doivent disposer de liquidités ou de lignes de crédits adéquates pour acheter des biens, payer des fournisseurs à l’étranger et couvrir les coûts associés au CI. Les entreprises avec un accès limité au crédit peuvent préférer des paiements anticipés. A titre d’exemples :
- Risque de crédit : La capacité à fournir des garanties financières ou des garanties de paiement peut dépendre de la disponibilité des ressources financières. Les entreprises disposant de fonds importants peuvent être mieux positionnées pour négocier des modalités de paiements favorables avec leurs partenaires commerciaux internationaux.
- Choix des instruments financiers : Dans ce cas, les entreprises peuvent opter pour des lettres de crédit, des prêts commerciaux, des financements par affacturage ou d’autres mécanismes en fonction de leurs ressources et de leur appétence au risque.
- Gestion de la trésorerie : Les disponibilités affectent notamment la capacité à honorer les paiements à temps et à gérer les fluctuations des taux de change.
- Accès aux marchés internationaux : Les entreprises disposant des ressources financières importantes peuvent être mieux à même de pénétrer de nouveaux marchés internationaux, d’investir dans des activités à l’étranger et d’exploiter des opportunités de croissance.
· Les instruments financiers disponibles :
Les instruments financiers disponibles pour le FCI sont nombreux et peuvent être adaptés en fonction des besoins spécifiques de chaque transaction et entreprise. Voici quelques-unes des façons dont ils peuvent influencer ce domaine :
- Lettres de crédit : Ce sont des garanties émises par les banques pour offrirent une sécurité aux exportateurs en garantissant le paiement une fois que les documents conformes sont présentés. Cela encourage le CI en réduisant le risque de non-paiement.
- Les prêts commerciaux : Ils sont offerts par les IF et permettent aux entreprises d’emprunter de l’argent pour financer l’achat de biens ou de matières premières à l’étranger. Ils facilitent le CI en fournissant un accès ay capital nécessaire.
- Assurance-crédit à l’exportation : en couvrant les risques de non-paiement liés aux transactions internationales, cela encourage les entreprises à élargi leurs activités à l’étranger en réduisant les risques financiers.
· Coût de financement : 
Les taux d’intérêts, les frais et les conditions générales des prêts et des lignes de crédits sont des facteurs déterminants. Voici quelques façons dont ils peuvent influencer le processus :
- Les taux d’intérêts : Les taux d’intérêts élevés augmentent le coût du crédit, ce qui peut rendre le FCI plus onéreux pour les entreprises.
- Frais et commissions : Ces frais peuvent s’accumuler et augmenter les dépenses des entreprises impliquées dans le CI.
- Risque de change (sur les couts de financement) : Si une entreprise emprunte dans une devise étrangère et que la valeur de sa propre devise diminue, le coût du remboursement de la dette augmente.
- Assurance-crédit : Les primes d’assurance constituent un de financement supplémentaire.
- Exigences de garantie : La mise en place de ces garanties peut engendrer des coûts pour l’emprunteur.
- Coûts de la transaction : Le CI implique souvent des coûts de transaction liés aux contrôles douaniers, à la logistique et au transport. Ces coûts peuvent également être liés au financement global de l’opération.
· Durée du financement : 
La durée de l’opération commerciale peut influencer le choix du financement, par exemple, à court terme ou à long terme. Voici comment cela fonctionne :
- A court terme : Les transactions commerciales à CT (moins d’un an) (besoins de trésorerie immédiats) sont souvent financées par des crédits documentaires, les lettres de crédit, les avances sur facture…ETC. Ces méthodes offrent une certaine flexibilité, mais elles peuvent être coûteuses à LT en raison des frais et des taux d’intérêts plus élevés.
- Along terme : Pour les transactions commerciales à LT (plus d’un an) (investissements tels que l’expansion de production ou l’acquisition d’actifs) sont financés par des crédits sans ou avec garantie COFACE, avec ou sans soutien public au financement …ETC. Les durées de financement plus longues peuvent entrainer des risques plus importants pour les prêteurs, car ils sont exposés à des fluctuations économiques et politiques sur une période étendue. Les prêteurs peuvent donc exiger des taux d’intérêts plus élevés pour compenser ces risques.
· Méthodes de paiement :
Les méthodes de paiements jouent un rôle essentiel dans le FCI, car elles déterminent quand et comment l’argent change de mains entre l’acheteur et le vendeur. Les choix de paiement dépendent des relations entre les parties et du niveau de confiance. Elles peuvent avoir un impact significatif sur la gestion de la trésorerie, les coûts financiers et les risques associés aux transactions internationales. Il est important que les entreprises évaluent attentivement les options de paiements en fonction de leurs besoins, de leurs profils de risque et de leurs ressources financières pour optimiser leur FCI.
· La taille de la transaction :
Les petites transactions peuvent être financées différemment des transactions grandes envergue. Les banques et les institutions financières peuvent avoir des seuils et des politiques spécifiques en fonction de la taille de la transaction. A titre d’exemple : 
- Le risque de crédit : Les transactions de grande taille comportent souvent un risque de crédit plus élevé, c’est pour cela les parties impliquées peuvent être réticentes à accorder un crédit important sans garanties adéquates, ce qui peut nécessite des solutions de financement spécifiques, telles que la lettre de crédit ou des garanties bancaires.
- Besoin de liquidités : Les transactions de grande taille peuvent exiger des quantités importantes de liquidités pour être réalisées. Les entreprises peuvent avoir besoin de financements externes, tels que des prêts commerciaux ou des lignes de crédits, pour disposer des fonds nécessaires.
· Nature des biens échangés :
Les produits périssables ou à cycle de vie court peuvent nécessiter des méthodes de financement différentes de celles des biens durables, même choses pour les biens tangibles et intangibles. Ces biens peuvent varier en termes de coûts, de délais de production et de livraison. Voici quelques façons dont elle peut influencer ce financement :
-  Biens tangibles, biens intangibles : Les biens tangibles, tels que les produits manufacturés, peuvent être utilisé comme garantie pour les prêts commerciaux, facilitant ainsi l’obtention de financement. En revanche, les biens intangibles, tels que les services, peuvent être plus difficiles à garantir, ce qui peut rendre le financement plus complexe.
- Périssabilité et durabilité : Les biens périssables, comme les produits alimentaires frais, nécessitent un financement rapide pour éviter les pertes. Les biens durables, comme les machines industrielles, peuvent être financés sur une période plus longue en raison de leur durabilité.
- Valeur ajoutée : Les biens à haute valeur ajoutée, tels que les équipements de haute technologie, peuvent nécessiter des mécanismes de financement spécifiques en raison de leur coût élevé. Cela peut inclure des options de crédit-bail ou de financement structuré.
· Réputation de l’entreprise :
Les entreprises ayant une bonne réputation sur le marché international peuvent facilement accès au financement et à des conditions avantageuses. Voici comment elle peut influencer ce processus :
- Accès au crédit : Les entreprises ayant une solide réputation ont généralement un accès plus facile au crédit international. Les prêteurs et les investisseurs ont tendance à être plus enclins à financer les entreprises ayant une histoire de bonne gestion financière et d’honnêteté commerciale.
- Taux d’intérêts : Les entreprises réputées sont souvent en mesure d’obtenir des taux d’intérêts plus avantageux sur leurs financements internationaux. Les préteurs considèrent ces entreprises comme moins risquées, ce qui se traduit par des coûts de financements plus bas.
· Taille de l’entreprise :
Les grandes entreprises peuvent avoir accès à des financements plus importants et à des conditions plus avantageuses que le PME. Voici comment la taille de l’entreprise peut influencer ce processus :
- Accès au crédit : Leur taille et leur envergue peuvent donner plus de confiance aux prêteurs, car elles sont perçues comme ayant plus de ressources pour rembourser les emprunts.
- Capacité de négociation : Les grandes entreprises peuvent négocier des conditions de financement plus favorables, telles que les taux d’intérêts plus bas ou des conditions de paiement plus flexibles.
- Diversification de ressources de financement : Les grandes entreprises peuvent avoir accès à une gamme plus large d’instruments financiers, tels les marchés de capitaux internationaux, les prêts syndiqués et les prêts structurés.
· Termes commerciaux :
Les termes commerciaux tels que les délais de paiement, les incoterms, et les conditions de vente auront un impact sur le financement nécessaire. Ces termes définissent les responsabilités, les coûts et les risques associés à la livraison des biens entre l’acheteur et le vendeur. Le choix de ces termes dans une transaction internationale peut avoir un impact direct sur la manière dont le financement est structuré, les coûts associés et les risques impliqués pour les parties prenantes. Donc, il est essentiel pour les entreprises comprennent ces termes et les intègrent dans leur plan de financement global pour optimiser leurs opérations commerciales internationales.
· Taux de change :
Les fluctuations des taux de change peuvent affecter la rentabilité d’une transaction et influencer la manière dont elle est financée. Voici comment il affecte le FCI : 
- Un taux de change favorable à une devise peut rendre les produits importés moins chers, ce qui peut stimuler les importations, ainsi les exportations. A l’inverse, un taux de change défavorable peut rendre les importations plus coûteuses, de ce fait il peut réduire la compétitivité des exportations. 
- Risque de change : Les fluctuations de taux de change peuvent entrainer des gains ou des pertes pour les entreprises en fonction de leurs expositions au risque de change. Les entreprises doivent mettre des stratégies pour se protéger contre ce risque, telles que l’utilisation de contrats à terme ou d’options de change.
- Financement commercial : Les taux de changes peuvent influencer les coûts de financement en impactant les taux d’intérêts et les conditions de crédits
· Risque pays (ou risque souverain) :
Le risque pays associés au pays dans lequel la transaction a lieu est important. Il désigne le risque lié aux conditions politiques, économiques et sociales d’un pays étranger qui peuvent influencer la capacité d’une entreprise à mener les transactions commerciales réussie. A titre d’exemples :
- Un pays considéré comme présentant un risque élevé peut avoir un accès limité aux marchés internationaux de financement. Les entreprises de ce pays peuvent trouver difficile d’obtenir des prêts internationaux ou d’émettre des obligations sur les marchés mondiaux, ce qui limite leur possibilité de financement pour les opérations commerciales.
- Lorsque les préteurs internationaux accordent des prêts à des entreprises situées dans des pays à risque élevé, ils exigent généralement des taux d’intérêts plus élevés pour compenser le risque accru. Cela augmente le cout de financement pour les entreprises opérant dans ce pays. 
- Enfin, ce risque peut augmenter le risque de non-paiement pour les exportateurs.
· La règlementation et les exigences légales :
Les règles et règlementations gouvernementales, notamment les contrôles de changes et les sanctions commerciales, peuvent avoir un impact sur le FCI, en introduisant des coûts, des contraintes et des risques supplémentaires pour les entreprises qui participent à des transactions commerciales transfrontalières, et en imposant à ces entreprises  :
- Règles douanières et tarifaires : Ces règles déterminent les droits de douanes et tarifaires qui régissant l’importation et l’exportation des biens.
- Règlementations financières : Elle concerne les restrictions sur les mouvements de capitaux, les contrôles de change et les exigences reporting qui peuvent avoir impact sur les paiements internationaux et les flux de trésorerie.
- Contrôles à des exportations, Conformité anti-blanchiment d’argent et lutte contre le financement du terrorisme, Contrats et litiges, Taxes internationales.  
· Contexte économique mondial :
Les conditions économiques mondiales, telles que les taux d’intérêts mondiaux, la croissance économique et la stabilité financière, ont un impact sur les possibilités de FCI, exemples :
- Conditions de crédits : Lorsque l’économie mondiale est en croissance, les conditions de crédits sont souvent plus favorables, avec un accès plus facile au financement. En période de ralentissement économique, les prêteurs peuvent devenir plus prudents, ce qui rend le financement plus difficile à obtenir. 
- Demande mondiale : Une économie mondiale en expansion peut stimuler les exportations, tandis qu’une économie en contraction peut réduire la demande pour les produits et les services internationaux.
- Volatilités des matières premières : La fluctuation des prix des matières premières peut avoir un impact sur les coûts de production et les marges bénéficiaires des entreprises impliquées dans le CI.
- Autres facteurs mondiaux comme les taux de change, les taux d’intérêts et le risque pays.
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