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Corrigé Examen de Méthodologie de la Présentation (S2)
Questions
1- Répondez par vrai ou faux aux questions suivantes:

*Pour faire d'un exposé oral une réussite il faut préparer soigneusement son support écrit ainsi que
sa prestation en public :

(O Vrai
(O Faux
*L'élément le plus important, pour I'auditoire, dans un exposé est la conclusion :
O Vrai
(O Faux

*|I est vraiment nécessaire et important de conserver avec vous qu'un ensemble

de mots clés lors de la présentation orale :

(O Vrai

(O Faux

*L’argumentation consiste a illustrer chaque argument a des références et a des données chiffrées.
(O Vrai

(O Faux

*Les réactions et les interventions du public peuvent répondre a certains objectifs.
(O Vrai

(O Faux

*Le support visuel est utilisé pour des besoins d’esthétique de la présentation.

(O Vrai

(O Faux

*Les diapositives, accompagnant I'exposé oral, doivent étre concises et dépouillées.
O Vrai

(O Faux



*Maitriser la respiration et la relaxation aide beaucoup a controler le stress et le trac.

(O Vrai

(O Faux

*Parmi les conséquences du trac figure I’enjeu lie a une situation telle qu’un entretien d’embauche.
(O Vrai

(O Faux

*Lors d’une présentation orale il n’est pas souhaitable de changer de posture.

(O Vrai

(O Faux

2- Cochez la ou les bonne(s) réponse(s)

*Les objectifs visés dans un exposé oral sont:

- Faire connaissance avec l'auditoire.

- Attirer et informer le public.

- Convaincre et faire agir I'assistance.

*Le verbal consiste a :

- Faire référence aux mots choisis.

- Attirer 'auditoire sur les citations utilisées dans le travail.
- Aviser |'auditoire des objectifs de I'exposé.

*Le vocal implique:

- La clarté de I'exposé.

- La compréhension du message.

- Les gestes qui enrichissent la présentation.
*L’adaptation du discours a I'auditoire c’est :

- L'utilisation d’un vocabulaire destiné a un public visé.

- Concerner le public.

-Traduire les termes techniques.

*Les raisons du trac se traduisent par:

-La crainte d’étre jugé par son interlocuteur.

-La peur du décalage entre I'image que I'on fait de soi et I'autre.

-Un manque d’assurance.



